
วทิยากรสอนสนุก @sorsanook    sorsanook.com

รู้เขา รู้เรา เข้าใจดิจิทัล

สํานักงานนโยบายและยุทธศาสตร์การค้า (สนค.) กระทรวงพาณิชย์
22 พ .ค.2566

สรยุทธ อังคณานุกิจ (อาจารย์พ่ี ส.)



วทิยากรสอนสนุก @sorsanook    sorsanook.com



วทิยากรสอนสนุก @sorsanook    sorsanook.com



วทิยากรสอนสนุก @sorsanook    sorsanook.com



วทิยากรสอนสนุก @sorsanook    sorsanook.com

ธุรกจิไมม่ีปญัหา

แต่อยู่ดีๆ เจง๊ !?!!
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ถ้าคุณไม่ปรับตามโลก....
โลกจะปรับคุณ
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1. เราติด Social
หนักมาก
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ถูกจริตคนไทย
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Sale Funnel

เห็น 1,000
ทัก 10 0

ซื้อ 10
บอกต่อ 1
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2. ไดเ้วลาของ Data
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กลุ่มเป้าหมาย

ที่ ใ ช่!!
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อะไร  => คุณค่า
สินค้า
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การกําหนดปัญหา
1. ความรุนแรงของปัญหา (pain point)
2. ปัญหาของใครกันแน่ (กลุ่มเป้าหมาย)
3. จํานวนคนที่เจอปัญหา (ขนาดตลาด)
4. ความถี่ของการเกิดปัญหา
5. ทางเลือกการแก้ปัญหาในปัจจุบัน (คูแ่ข่ง)
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นาทีน้ีต้องทําให้ลูกค้า
รู้จัก และรักเรา
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ท าไมตอ้งเป็น

วทิยากร
สอนสนุก???
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Google Trends
หา keyword จาก Google
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1. รอไม่ ได้ => ตอบไว
2. การซื้อของต้องง่าย => ไม่ง่อย
3. ดูแลหลังการขาย => ใส่ใจบริการ

พฤติกรรมลูกค้าเมื่อ Online
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เก็บ
ใช้

ได้ประโยชน์
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3.ยุคนี้Video
ครองเมือง
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Facebook  

Reels !!!
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4.วนกลับมา Focus ที่
Content
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TikTok =
Short-Video platform
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Workshop

ให้กําหนดแนวทางการสร้างตัวตน
เช่น อาจารย์พี่ส. อยากเป็นตัวเลือกแรกของหน่วยงาน
ราชการที่ต้องการฝึกอบรมในหัวข้อ Creative Thinking
และการนําเสนอแบบให้ได้ผลมันๆ สร้างสรรค์ ยิงให้เขา้เป้า 
ไม่น่าเบื่อ
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5. เข้าใจและใช้

MarTech
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ไม่เกี่ยงค่าตัว ไปทั่วประเทศ
วิทยากรสอนสนุก
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